
初期費⽤0円、⽉額 6,730円〜
費⽤対効果が抜群で導⼊しやすい

手軽に請求書の電子化をはじめるなら 

インボイス制度対応   電子帳簿保存対応  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プロダクトコンセプト

「必要⼗分」な機能で
中⼩中堅企業の請求業務に必要な機能だけを厳選。

「納得」のコストで
統合型プラットフォームの構造で、単体で⾼価格化させない「理由ある低コスト」

「始めやすく広げやすい」プロダクトラインナップ
請求書で終わらず⽀出領域‧会計などバックオフィス全体へ。freee内で簡単に広げられる。

請求書発⾏、“これでいい”を最適化。
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freee請求書が実現すること

請求データを取りこみ、クリックするだけで⼀括送信
発⾏‧送付‧消込まで ⾃動化

貴社  freee請求書  取引先 

入金明細の自動取得  

入金消込 

仕訳の作成 
基幹・販売管理システム 

ポータル共有 

振込 

自動化  freee請求書 freee請求書  自動化  会計システム 

別会計システム/ freee会計 
へ連携 

freee請求書 スタンダードプラン

freee請求書 アドバンスプラン 

freee会計

仕訳データ  売上  / 請求データ  
（CSV/PDF） 

※ PDFインポートβ版の場合、「税区分：対象外」として登録されます。  
「税区分：課税売上10%」等で利用する場合、請求書の詳細画面から税率の変更が必要です。詳細はお問い合わせください。  

メール送信 

郵送代行 

アップロード  受領  アップロード 

※ 手入力による個別発行も可能  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コスト 属⼈化

よくある課題（帳票発⾏）

⼿間‧時間

請求書発⾏業務の現場において、
このような課題はありませんか？

郵送/資材代‧⼈件費などの
コストが増加している

紙や封筒などの資材コスト‧対応する⼈件費
‧2024年10⽉の郵便料⾦値上げによりコス
トが増加傾向。全社的にコスト削減が求めら
れている。

印刷‧封⼊‧投函に
⼿間と時間がかかっている

毎⽉発⽣する⼤量の紙での印刷‧封⼊‧投函
が⼿作業でとにかく⼤変。締め処理‧⽀払処
理‧⽉次決算などで多忙ななか貴重な時間を
割いている。

業務の属⼈化により
組織⼒が低下している

業務に精通した⼈材が1-2名しかいない。急
な⽋勤や退職時に組織として対応する術がな
く、組織の安定性‧業務の継続性に問題が⽣
じている。
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よくある課題（帳票発⾏）

⼿間が膨⼤

ご相談いただくことが多い課題です。
貴社に当てはまるものはありませんか？

コスト上昇 １． 統⼀マスタの利
⽤属⼈化

誤封⼊ 誤送付 １． 統⼀マスタの利
⽤管理統制

テレワーク対応 電⼦化推進 １． 統⼀マスタの利
⽤⼈材確保

１． 統⼀マスタの利
⽤

取引先からの
電⼦化要請

１． 統⼀マスタの利
⽤郵便の遅延

１． 統⼀マスタの利
⽤法対応
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サービス紹介

コスト削減 属⼈化の解消⼿間‧時間の削減

freee請求書なら、⼿間の削減‧コスト削減を両⽴。
業務を軽く‧組織を強くします。

キャッシュアウトの削減。
今より安いコストで運⽤

資材代‧郵送代にかかっていたコストをシス
テムに置き換え。今かかっているコストより
下げることも可能です。

業務時間90%削減。
優先度⾼い業務へ集中できる

毎⽉発⽣する⼤量の紙での印刷‧封⼊‧投函
をゼロに。ワンクリックでメール‧郵送全件
送付を実現し、業務を圧倒的に削減。

誰でも簡単に業務ができる。
組織の安定性を向上

販売管理システムからデータをインポートし
てクリックするだけ。簡単操作でマニュアル
化しやすく担当者依存が減ります。
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主な機能

インボイス制度対応 ※1

適格請求書の要件を網羅した適格請
求書などを作成可能。

電⼦帳簿保存法の対応

電⼦帳簿保存法の要件を満たした状
態で、各帳票を保存可能。

販売管理システム連携

販売管理システムからCSV‧PDFで
連携して帳票を発⾏できる。

⼀括‧個別作成

帳票の⼀括作成（CSV‧PDF）と個
別作成（⼿⼊⼒）ができる。

PDF分割‧送付

全社分のデータが1つにまとまった請
求書（PDF）を送付単位ごとに⾃動

で分割‧送付できる。

送付⽅法の選択

取引先ごとにメール（URL‧PDF添
付）‧Web（取引先専⽤ページ）‧

郵送代⾏から選択可能。

ファイル添付

納品書などの根拠書類‧⻑期休暇の
お知らせ‧販促チラシなどを請求書

に添付して送付可能。

ダウンロード状況の確認

帳票をダウンロードしていない取引
先を簡単に⼀覧化。

帳票のPDF⼀括出⼒

作成した帳票をPDFで⼀括出⼒可
能。取引先指定の受取⽤ページへ

アップロードできる。

送付ステータス管理

帳票の送付状況を⼀覧で可視化。送
付‧未送付が⼀⽬でわかる。

債権管理‧⼊⾦消込

請求データから⾃動で債権管理台帳
を作成。銀⾏⼝座連携で⼊⾦明細を

⾃動取得、消込が可能。

仕訳作成‧会計ソフト連携

売上仕訳‧⼊⾦仕訳を⾃動で作成。
ご利⽤中の会計ソフトにインポート

可能。

freee会計連携

売上仕訳‧⼊⾦仕訳をfreee会計に⾃
動で連係。転記やインポートの⼿間

なし。

⼊⾦ステータス管理

消込結果を⾃動で反映。⼊⾦済み‧
⼊⾦待ちが⼀⽬でわかる。

決済連携

クレジットカード決済による
代⾦回収が可能（個別作成のみ）

権限管理

権限パターンを複数作成可能。ユー
ザーごとに各帳票や各種設定の操作

権限を付与できる。

承認ワークフロー

帳票発⾏時に承認を必須にできる。
「申請経路の設定」も可能。

各種テンプレート設定

帳票テンプレート‧メールテンプ
レート‧備考テンプレートを作成で

きる。

API連携

販売管理システムや基幹システムな
どとのAPI連携が可能。

作成予約

あらかじめ設定した周期毎に、⾃動
で請求書を作成できる。

※ 契約プランにより利⽤できる機能が異なります。詳細はお問い合わせください。
※1 PDFインポート機能をご利⽤の場合、インポートする帳票がインボイス制度に則って作成されている必要があります。
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導⼊効果（送付のみ）

※ 300件/⽉を紙で郵送の場合との⽐較（freee調べ）

コスト‧業務時間の⼤幅削減を実現

削減時間 計108時間/年コスト削減額 計273,012円/年

約38%/年
削減

約90%/年
削減
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導⼊効果（⼊⾦消込‧仕訳作成含む）

※ 300件/⽉を紙で郵送の場合との⽐較（freee調べ）

コスト‧業務時間の⼤幅削減を実現

削減時間 計216時間/年コスト削減額 計399,144円/年

約41%/年
削減

約90%/年
削減
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補⾜）郵便料⾦値上げ状況

2024年10⽉1⽇、郵便料⾦は最⼤で約30%の値上げ
対策をしないとただコストが増加する状況

値上げによる影響

発⾏件数/⽉ コスト増額/⽉ コスト増額/年

300枚 ▶ +7,800円 +93,600円

500枚 ▶ +13,000円 +156,000円

1,000枚 ▶ +26,000円 +312,000円

※ 第⼀種定形郵便物（25g以下）、封⼊枚数1枚の場合

料⾦改定の全体像

出典：郵便法施⾏規則の⼀部を改正する省令案及び⺠間事業者による 信書の送達に関する法律施⾏規則の⼀部を改正する省令案
※ 第⼆種郵便物（はがき）についても63円から85円（+22円‧+34.9％）の値上げ

種類 現⾏料⾦ 改定後料⾦ 値上げ額 値上げ率

第⼀種定形郵便物（25g以下） 84円 ▶ 110円 +26円 +31.0%

第⼀種定形郵便物（50g以下） 94円 ▶ 110円 +16円 +17.0%

その他（定形外郵便‧特殊取
扱い等） +30％の値上げ（最⼤）
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法定期間（原則７年間または最⻑10
年間）保存が可能

インボイス制度‧電⼦帳簿保存法への対応

オプション料⾦なしで⾃然と法対応

インボイス制度 ※1 電⼦帳簿保存法

請求書 納品書 ⾒積書

発注書 領収書 ⽀払通知書

6種類の帳票が発⾏可能

無料

対応帳票

電⼦帳簿保存法に即した保存が可能

保存期間

訂正‧削除の履歴が残る
システム

真実性の確保

検索機能の確保 ⾒読性の確保

取引年⽉⽇‧取引⾦額
‧取引先で検索可能

画⾯表⽰‧印刷が
可能 ※2

※1 PDFインポート機能をご利⽤の場合、インポートする帳票がインボイス制度に則って作成されている必要があります。
※2 出⼒要件を満たす機器（ディスプレイ‧プリンタ等）はお客さまでのご⽤意が必要です。
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選ばれる理由

請求書の電⼦化を⼿軽に。
導⼊しやすく‧安⼼して使い続けられる

拡張性 安⼼コストパフォーマンス

まずは請求書から
将来はバックオフィス全体へ

始めやすく、広げやすいのがfreeeの強みで
す。バックオフィス領域を網羅的にカバーし
ているので、請求書の発⾏の次は優先順位が
⾼い領域から順番に広げていけます。

構造的な低価格の実現により
費⽤対効果が抜群

主要機能はきちんと網羅しつつ、統合型経営
プラットフォームという基盤の活⽤で低価格
を実現。コスト削減に貢献し、システム導⼊
の費⽤対効果を最⼤化します。

freeeシリーズ
法⼈24.5万社利⽤

freeeはバックオフィス領域のプロダクトを
複数提供。単体利⽤はもちろんニーズに合わ
せて組み合わせ導⼊が可能。数多くの企業様
の利⽤実績があります。
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選ばれる理由① 圧倒的なコストパフォーマンス

統合型経営プラットフォームの提供により
導⼊しやすい価格での提供が可能

電子稟議 

経費精算 

債権債務 
管理 

人事労務 

電子契約 

固定資産 

請求管理 

会計 

工数管理 

販売管理

導⼊しやすい価格 安価に提供できる理由

統合型による戦略的‧構造的な仕組みの存在

請求管理  経費精算 

他社⽐較で約42%安価にご利⽤が可能

約42% 

※ 300件/⽉、電帳法利⽤の場合の年間利⽤料⾦⽐較。freee調べ

例：A社利⽤サービス

複数サービスの
同時提供‧⽀援による

低コストの実現

会計 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選ばれる理由② バックオフィス拡張性

STEP 01

請求書発行業務の課題解決  

STEP 02

周辺領域の課題を順次解決  

STEP 03

バックオフィス全体の課題解決  

まずは請求書から。未来はバックオフィス全体へ

電⼦稟議

経費精算

債権債務
管理

⼈事労務

電⼦契約

固定資産

請求書発⾏

会計

⼯数管理

販売管理
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選ばれる理由③ 安⼼のシステム

24.5万社が選んだ業務システムが提供する
安⼼の請求書発⾏システム

有料利⽤企業数

24.5万社※2
１． 継続的なアップデート

安⼼の理由

２． 確かなセキュリティと安定性

３． 信頼性の⾼いサポート体制
※1 リードプラス「キーワードからひも解く業界分析シリーズ：クラウド会計ソフト編」（2022年8⽉）
※2 2025年9⽉末時点。有料課⾦ユーザーのうち法⼈の数
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導⼊事例_千代⽥ゴム株式会社様

請求書送付業務を「80%削減」（20時間→4時間）

少⼈数で業務を回せる体制を構築

社⻑様‧総務部 ご担当者様

● 個社の要望に合わせた管理‧対応‧チェックが⼤きな負担
● 毎⽉400件の請求書を最⼤5名‧半⽇かけて印刷‧発送
● 電⼦化にあたり⼤きな変更が受け⼊れられにくい業界

バックオフィス全般の⾃動化を進め
ることで⼈財の最適配置が叶い
会社全体の効率化を期待していま
す。バックオフィスの⾃動化を理想
的に進めているfreeeの普及が業界
全体で進むことを願っています。

解決策

業種   ：製造

事業内容 ：ゴム製品の製造と販売

従業員数 ：約30名

解決解決

効果

● 基幹システム連携により1クリックで送付
● 取引先の変化を最⼩限にするためいまの帳票を再現
● 紙が必須の取引先へは郵送代⾏で対応

● 取引先へ負担をかけずにスムーズに電⼦化への移⾏が完了
● 2⼈‧2時間で送付完了。1⼈15分で完了を⽬指せる状況を⽬指す
● 別の付加価値の⾼い仕事に着⼿する余剰が⽣まれた

課題

▶ 事例記事はこちら

千代⽥ゴム株式会社

https://www.freee.co.jp/cases/chiyoda-gomu-2/
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導⼊事例_キンキダンボール株式会社様

80%の取引先が電⼦化へ移⾏
「約13.5万円/年」の郵送コストと残業代を削減

管理部 ご担当者様

● 毎⽉400件の請求書を複数名で3-5時間かけて紙で郵送
● 郵便到達までの時間がかかる。郵便料⾦値上げで郵送コストの増加
● その他の⽉次決算業務との並⾏対応で残業も発⽣

freeeの「⾃動化できるところは⾃
動化。イレギュラーな部分だけ⼈⼿
で。」という点が個⼈的に気に⼊っ
ています。時間に追われている⽅、
イレギュラー以外の業務の⾃動化を
⾏いたいと考えている⽅に向いてい
るサービスと感じています。

解決策

業種   ：製造

事業内容 ：段ボール製品の製造‧販売

従業員数 ：約100名

解決解決

効果

● 基幹システム連携により誰でも簡単操作で送付
● 紙から電⼦への切り替えで送付コストを削減
● メールアドレスに送るだけ、受取側も慣れた⽅法で負担が少ない

● 取引先に理解されスムーズに電⼦化の移⾏が完了
● 業務時間を2時間/⽉削減。その時間で優先度⾼い業務に注⼒
● システム化で誤封⼊‧誤送付のミスの可能性も0に

課題

▶ 事例記事はこちら

キンキダンボール株式会社

https://www.freee.co.jp/cases/kinkidanboru/
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導⼊事例_清⽔勧業株式会社様

請求書発⾏を「⽉1時間未満」に短縮し、
営業が本業に集中できる環境へ

コーポレート部⾨ 総務部⻑ 堀川様

● 毎⽉200件の請求書の印刷‧封⼊‧投函の郵送作業が負担
● 営業による内容確認と押印の⼿間より営業活動に⽀障が発⽣
● 郵便料⾦値上げにより、発送件数に⽐例する郵送コスト増が課題

以前は紙の請求書のチェックや郵送
作業に追われていましたが、freee
の導⼊でその負担がほぼゼロに。空
いた時間を営業活動や、より⽣産的
な管理業務に充てられるようになっ
たことが会社として最⼤のメリット
だと感じています。

解決策

業種   ：卸売業

事業内容 ：配電⽤材料‧機械⼯具等の販売

従業員数 ：約20名

解決解決

効果

● 営業の確認印を撤廃し、業務をコーポレート部⾨へ完全移管
● freeeを導⼊し、紙からメール送付による電⼦化を強⼒に推進
● 請求書のPDFデータを連携‧送付する⽅法を選択

● 取引先の約9割が電⼦化を快諾し、スムーズな移⾏を実現した
● 請求書発⾏時間を⽉1時間未満に短縮。1名で無理なく完結可能に
● 郵送費を⼤幅削減。営業が本来の顧客対応に集中できる時間を創出

課題

▶ 事例記事はこちら

清⽔勧業株式会社

https://www.freee.co.jp/cases/shimizukangyo/
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導⼊事例_株式会社プレジデント社様

請求書送付業務を「50%削減」
全社としてDXを⼤きく進める⼀歩に

メディア戦略本部事業推進部 ⾼野様

● ⼿作業の印刷業務で膨⼤な時間を費やしている
● ⼤量に印刷する紙の保管‧管理コストなど⼿間が⼤きい
● 独⾃のフォーマットのため電⼦化が難しい株式会社プレジデント社

請求書の独⾃フォーマットを変えら
れない企業にはとても使い勝⼿が良
いと思います。
また、操作がシンプルでわかりやす
いので、システムに詳しい⼈がいな
くても導⼊しやすいです。

解決策

業種   ：出版

事業内容 ：雑誌「PRESIDENT」「dancyu」
  等の出版業、編集の受託業務など

従業員数 ：127名

解決解決

効果

● ⾃社開発の基幹システムとの連携で電⼦送付を仕組み化
● 紙から電⼦化への移⾏を取引先に通知
● カスタムテンプレート機能でいまの帳票フォーマットを再現

● ⾃社開発の基幹システムとの連携で電⼦送付を仕組み化
● 紙から電⼦化への移⾏を取引先に通知
● 電⼦化にあたりいまの帳票フォーマットを再現

課題

▶ 事例記事はこちら

https://www.freee.co.jp/cases/president/
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プラン別機能詳細（抜粋）

主な機能 機能詳細 スタンダード アドバンス

帳票の発⾏‧変換 ⾒積書/発注書/請求書/納品書/領収書/⽀払通知書の発⾏。
他帳票への変換 ● ●

販売管理システム連携 お使いの販売管理システムとの連携 ● ●
帳票の⼀括発⾏‧送付（CSVインポート） CSV（請求）データを取り込み⼀括で帳票を発⾏‧送付 ● ●
帳票の⼀括発⾏‧送付（PDFインポート） PDF形式の帳票を⼀括で取り込んで送付 ● ●
任意のファイル添付 送付する請求書に任意のPDFファイルを添付 ● ●
メール送付‧郵送代⾏ 取引先ごとに設定した⽅法で⾃動送付 ● ●
作成予約‧合算請求 定期的な請求書を⾃動で作成

複数の⾒積書‧納品書を1枚に合算して請求 ● ●
ダウンロード⽇時の確認 メール送付の帳票が、いつダウンロードされたかの確認 ● ●
インボイス‧電帳法の対応 ⾃動で法対応。改正に合わせたアップデート ● ●
インターネットバンキング連携 インターネットバンキングから⼊⾦明細の取得 ✕ ●
債権管理 ⼊⾦管理レポート‧グラフの⾃動⽣成 ✕ ●
⼊⾦消込 取得した⼊⾦明細情報をもとに⾃動で消込 ✕ ●
仕訳作成 仕訳データの⾃動作成 ✕ ●
承認ワークフロー 発⾏‧発送時に承認申請。承認履歴が残る。 ※ ●

※ オプション
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料⾦プラン_概要

⽬的に合わせた2プラン
シンプルで導⼊しやすい価格

スタンダード アドバンス  

請求書発⾏‧発送を
楽にしたい

債権管理‧⼊⾦消込‧仕訳作成まで
楽にしたい⽬的

基本料⾦

送付料⾦ ※1

1,980円/⽉ 10,000円/⽉

※ 金額はすべて税抜き 

初期費⽤ 0円 0円

4,750円/⽉〜 4,750円/⽉〜
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料⾦プラン_⼀覧表

メール送付枠/年 送付単価 枠超過料⾦ スタンダードプラン アドバンスプラン

基
本
料
⾦
＋
送
付
料
⾦

600件/年 50件/⽉相当 95円/件 95円/件 6,730円/⽉（80,760円/年） 14,750円/⽉（177,000円/年）

1,200件/年 100件/⽉相当 90円/件 95円/件 10,980円/⽉（131,760円/年） 19,000円/⽉（228,000円/年）

2,400件/年 200件/⽉相当 85円/件 95円/件 18,980円/⽉（227,760円/年） 27,000円/⽉（324,000円/年）

3,600件/年 300件/⽉相当 83円/件 95円/件 26,880円/⽉（322,560円/年） 34,900円/⽉（418,8000円/年）

4,800件/年 400件/⽉相当 80円/件 95円/件 33,980円/⽉（407,760円/年） 42,000円/⽉（504,000円/年）

オ
プ
シ
ョ
ン

郵送代⾏ 任意 - - 210円/通～ 210円/通～

導⼊⽀援 必須 - - - 306,000円

PDFインポート
設定⽀援 任意 - - 50,000円/帳票 50,000円/帳票

承認ワークフロー 任意 - - 3,000円/⽉ 基本料⾦に含む

メール送付枠/年 6,000件/年 7,200件/年 8,400件/年 8,400件/年 超

料金（スタンダード） 41,480円/月 48,780円/月 55,880円/月 お問い合わせ

料金（アドバンス） 49,500円/月 56,800円/月 63,900円/月 お問い合わせ

郵送代行
（同封数）

1-6枚 7-15枚 16-25枚 26-44枚 45-89枚 90-179枚 180-349枚

単価/通 210円 350円 500円 580円 1,010円 1,410円 2,220円

● 「基本料⾦＋送付料⾦」は年間契約‧12ヶ⽉分の⼀括払いです。中途解約時の返⾦はございません。
● 「メール送付枠/年」は年間に送付できる件数の枠であり、⽉の制限はありません。郵送代⾏は別途費⽤です。
● メール送付枠を超えた分は超過料⾦「95円/件」となります。

※ 金額はすべて税抜き 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サポート体制

※「直通電話サポート」はアドバンスプランのみ対応です。
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よくある質問

Q 基幹システムと連携できますか？

A 可能です。CSV‧PDF‧APIによる多くの連携実績があります。

Q 紙での受領が必要な企業に対して郵送はできますか？

A freee請求書上から簡単に「郵送代⾏」が利⽤できます。17時までの依頼で最短翌営業⽇の発送です。

Q いまの紙の請求書をそのまま電⼦化できますか？

A PDFインポート機能をご利⽤いただくと可能です。PDFだけで電帳法にも対応できます。

Q 取引先が帳票をダウンロードしたか分かりますか？

A メール送付の場合、ダウンロード⽇時が確認できます。

Q 導⼊までどれくらいの期間がかかりますか？

A 最短で1か⽉ほどです。導⼊⽀援の有無などお客様のご状況により前後します。
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拡張性①_債権管理‧⼊⾦消込‧仕訳作成

⾃動化機能を活⽤し、後続業務をまとめて効率化

⼊⾦消込 仕訳作成債権管理

⼊⾦を起点に該当請求を抽出
1クリックで消込

請求書を発⾏するだけで
売掛台帳を⾃動で作成

請求書発⾏/消込するだけで
⾃動で仕訳を作成

請求データをもとに売掛台帳を⾃動作成。
転記不要のため、⼿間を削減するとともに転
記ミスを防ぎデータの正確性を担保します。

インターネットバンキングと連係、銀⾏明細
を⾃動取得。登録済の請求データをルール‧
推測に基づき抽出するため照合作業が不要。

売掛仕訳/消込仕訳も⾃動で作成。前⼯程の
データを活⽤してデータの正確性を担保。１
件ずつの仕訳作成の⼿間も無くします。
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拡張性②_債務領域（受取請求書‧経費精算）

申請‧⽀払‧債務管理まで業務を⾃動化

経費精算をまるごと効率化
稟議‧承認‧管理のワークフローまで

AIで請求書受領を⾃動化。
オンライン管理で請求書保管‧決算も
スムーズに

経費精算

受取請求書

⼩⼝現⾦

法⼈カード

ワークフロー

領収書や⼩⼝現⾦出納帳の
印刷‧作成‧郵送‧転記業務を削減

枚数無制限‧無料発⾏の法⼈カード導⼊で
経費⽴替をゼロに

PC‧スマホで承認‧申請。
内部統制も実現
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拡張性③_会計

freee会計で経理を⾃動化し、すばやい経営判断を実現
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会社概要

社 名 フリー株式会社

設 ⽴ 2012年7⽉

代表者 佐々⽊ ⼤輔 (代表取締役CEO)

上場市場 東京証券取引所 グロース市場

従業員数 1,901名 (2025年6⽉末)

所在地 東京都品川区⼤崎
アートヴィレッジ⼤崎セントラルタワー 21F

事業内容 クラウド型バックオフィスサービスの開発‧販売
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バックオフィスの全体最適化を図るクラウドサービスを提供

バックオフィスの全体最適化を図る設計思想

経理

労務

営業
法務

‧
情シス

財務会計‧管理会計‧固定資産管理‧
請求書発⾏‧債権管理‧消込‧受取請
求書‧債務管理‧振込‧経費精算

リアルタイム明細連携‧末⽇締め‧証
憑回収/紐付け‧権限設定‧年会費無
料‧追加カード発⾏無料/無制限

取得‧除却‧売却‧分割‧減価償却‧
少額資産‧⼀括償却資産‧償却予定表
‧圧縮記帳‧減損‧新リース対応

法⼈税‧所得税‧消費税‧勘定科⽬内
訳明細書‧法⼈事業概況書‧償却資産
申告‧法定調書申告

⼈事マスタ‧⼊退社⼿続‧雇⽤契約‧
マイナンバー‧勤怠申請‧勤怠管理‧
給与計算/明細‧社会保険‧年末調整

シフト管理‧勤怠打刻‧勤怠申請‧休
暇管理‧給与連携‧権限管理

健康診断管理‧ストレスチェック‧
労基署への報告書作成/電⼦申請‧
ストレスチェックの集団分析

給与/賞与計算‧⼊退社⼿続‧⾝上
変更‧年末調整‧年次イベント‧
従業員対応

案件管理‧原価予算管理‧⾒
積書‧納品書‧請求書‧発注
書‧予実管理‧会計連携

⼯数⼊⼒‧⼯数申請‧案件別
⼈件費管理

契約管理‧パートナー管理‧
発注管理‧進捗管理‧帳票
発⾏‧⽀払管理

契約申請‧⽂書作成‧
電⼦契約‧⽂書管理

アカウント管理‧備品
管理‧ファイル管理‧
リスク発⾒‧権限管理

Unlimited 固 定 資 産

※2026年春リリース予定

※
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注: 1. クラウドサービス：ソフトウェアやハードウェアを所有することなく、ユーザーがインターネットを経由して ITシステムにアクセスを行えるサービス

2. リードプラス「キーワードからひも解く業界分析シリーズ：クラウド会計ソフト編」（ 2022年8月）
3. 「freee人事労務」は ITRが今年調査発行した「 ITR MARKET VIEW：人事・給与・就業管理市場 2022」の人事管理市場において、従業員 100人未満および従業員 100~300人未満の企業で売上金額シェア No.1（2020年度）を獲得しています。
4. 同種のクラウド型販売管理ソフトを提供する日本の事業者を比較対象とし、調査機関が実施した市場調査結果をもとに算出（ 2023年5月時点）。調査機関：日本マーケティングリサーチ機構

統合型クラウド会計ソフト

統合型クラウド⼈事労務ソフト

統合型クラウド販売管理ソフト
【国内初】

クラウド会計ソフトと⼀体型で使える
販売管理サービス

新規導⼊社数 No.1

スモールビジネスの
⼈事管理市場において

 売上⾦額シェア

No.1

⽇本のクラウド
会計ソフト市場

シェアNo.1

※ 2023年12⽉末時点。有料課⾦ユーザー企業数には個⼈事業主を含む

2019年
6⽉期

2020年
6⽉期

2017年
6⽉期

2018年
6⽉期

2021年
6⽉期

有料課⾦ユーザー企業数（件）

2022年
6⽉期

2023年
6⽉期

8.3万

有料課⾦ユーザー数

60万社

2024年
6⽉期

クラウド 会計/⼈事労務/販売管理 領域で No.1

数多くのユーザーがfreeeを活⽤

(3)

(2)

(4)

60万

2025年
6⽉期
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中堅企業‧成⻑企業‧IPO準備企業まで、幅広いご利⽤実績
会社紹介｜導⼊実績

成 ⻑ 企 業

freeeを
活⽤して
IPO実現

グロース
TOKYO PRO

Market

東証
プライム‧

スタンダード

 

本社にて
freeeを利⽤

⽀出管理シリーズ

freeeサイン

※グループ会社にて freeeを利⽤

（2025年4月時点） 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プロダクトビジョン

電⼦稟議

経費精算

債権債務
管理

⼈事労務

電⼦契約

固定資産

請求管理

会計

⼯数管理

販売管理

中堅‧中⼩企業に特化した
統合型経営プラットフォーム
⽇々の業務に追われ、⽬の前の課題をこなすだけで⼿⼀杯。
「属⼈化の解消」や「⽉次決算の早期化」が重要だとわかっていても、
何から⼿をつければ良いのかわからない。
ITに詳しい⼈材がいるわけでもなく、複雑なシステムを学ぶ時間もない。
私たちfreeeは、そんな中堅‧中⼩企業の経営者の皆様のために⽣まれました。

freeeの統合型経営プラットフォームは、ただの業務ツールではありません。
導⼊するだけで、⾮効率な業務フローやバラバラな情報が⼀つに繋がります。
誰もが会社の数字をリアルタイムに把握し、PDCAを回せるようになります。

freeeは、難しいことをシンプルに、そして⼿の届く価格で提供します。
「会社の未来を創る仕事」に集中できる環境を、freeeが実現します。
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各業務がつながる統合型の設計思想

複数領域の機能を1つのシステムとして使う

統合型システム（freee）

各領域の機能を独⽴して考える

コンポーネント型システム

● 複数の異なるシステムを組み合わせる⾮効率性を解消するため、統合型の設計思想で開発
● コンポーネント型で起こりがちな、システム間の連携不備やデータ不整合が起こりません

各領域ごとにシステムが独⽴しているため、各領域ご
とに導⼊できるが、システム間でデータ/マスタのダ
ブルメンテや不整合が起きやすい

会計

経費 給与

請求書 会計

経費 給与

請求書

ダブルメンテ
データ不整合

統合型のデータ/マスタになっており、システム間の
ダブルメンテや不整合が発⽣しない。特定の領域から
部分的に導⼊することもできる
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始めやすく、拡げやすい
● 課題意識の強い領域から順番にシステムを導⼊、業務フローを改善
● 既存のシステムを全て置き換える必要はなく、状況に合わせて最適なシステム構成で運⽤可能

統合 
マスタ 

統合 
マスタ 

統合 
マスタ 

1. まずは1領域から  2. 後から別領域を追加   3. 最終的に全領域を導入  

経費 
精算 

財務 
会計 

受取 
請求書 

請求書 
発行 

経費 
精算 

財務 
会計 

受取 
請求書 

請求書 
発行 

経費 
精算 

財務 
会計 

受取 
請求書 

請求書 
発行 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発注管理 案件管理

財務会計

⼯数管理 販売管理

請求

⾒積

納品

発注

仕⼊

案件マスタ

案件収⽀管理

帳票⾃動⽣成

⾏政⼿続き

算定基礎

年末調整

⼊退社⼿続き

⾝上変更届

年度更新

雇⽤契約

マイナンバー

マイナンバー

給与計算

給与明細

振込 書類⽣成

勤怠管理

勤怠打刻

勤怠申請

⼈事マスタ

従業員マスタ 組織マスタ

※freee⼈事労務で勤怠管理を
カバーできない場合、
freee勤怠管理Plusで勤怠管理を
⾏いfreee⼈事労務にAPI連携

決算書

⾃動仕訳

固定資産管理

減価償却計算

固定資産登録

債務管理

債務管理

振込‧⽀払消込

債権管理

債権管理

⼊⾦消込

⼝座管理

明細⾃動取得

⼯数⼊⼒

案件別⼈件費

WF/証憑保管

事前申請

⽀
払
依
頼

経
費
精
算

受注

その他原価

⼯数申請‧承認

その他 プロジェクト管理

契約

発注

請求書回収

法令対応

パートナー管理

⽀払調書

カ
┃
ド
²

売上

費⽤計上給与計算

統合型経営プラットフォームの機能領域

SaaS管理

備品管理

アカウント棚卸

権限管理

⾃動発⾏‧削除

シャドーIT検知

備品管理

利⽤コスト可視化

セキュリティ抑制

電⼦契約その他

作成

送信

締結

保管

雛形管理

契約申請

契約承認

⽂書保管

1：freee申告の契約が必要∕2：freeeカードの契約が必要

⾒積書

納品書

発注書

帳票作成

領収書

請求書

⽀払通知書



お問い合わせ

詳しく話を聞きたい⽅は下記よりお気軽にご連絡ください

無料デモ依頼 お問い合わせ

無料デモを依頼する
平⽇00:00〜00：00

お問い合わせ(お電話) お問い合わせ(フォーム)

03-6683-7142
（平⽇10:00-12:00, 13:00-18:00）

まずは不明点だけ聞きたい
⾃社システムでも活⽤できるか知りたい

問い合わせる
まずは不明点だけ聞きたい

⾃社システムでも活⽤できるか知りたい

https://www.freee.co.jp/invoice/advance/contacts/

